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آگهی مناقصه 
شماره ۲۰۶/ع/۱۴۰۴

شـرکت شـیر پاسـتوریزه پـگاه آذربایجـان شـرقی در نظـر 
دارد انجـام عملیـات ۳ مرحلـه ای کـردن خشـک کن محصـولات 
پـودری را از طریـق مناقصـه عمومـی به پیمانکاران واجد شـرایط 
واگـذار نمایـد. لـذا از کلیـه شـرکت کنندگان دعـوت می گـردد 
جهـت شـرکت در مناقصـه و کسـب اطلاعـات بیشـتر بـه آدرس 
تلفـن  شـماره  بـا  یـا  و  مراجعـه   www.tabriz.pegah.ir
041۳2611۳۳1 و 09۳98194۳۳۷ تماس حاصل فرمایند.
آخرین مهلت ارسـال اسـناد تا پایان وقت اداری روز  شـنبه مورخ 

1404/0۳/10 می باشد.

آگهی مناقصه 
شماره ۲۱۰/ع/۱۴۰۴

شـرکت شـیر پاسـتوریزه پگاه آذربایجان شـرقی در نظر دارد 
سـه دسـتگاه بسـته بندی کره در اوزان مختلف )10 الی 25 گرم، 
50 الـی 100 گـرم و 250 تـا 500 گرمـی( را از طریـق مناقصـه 
عمومـی خریـداری نمایـد. لـذا از کلیـه شـرکت کنندگان دعـوت 
می گـردد جهـت شـرکت در مناقصـه و کسـب اطلاعـات بیشـتر به 
آدرس www.tabriz.pegah.ir مراجعه و یا با شـماره تلفن 
041۳2611۳۳1 و 09۳6۳0۳5۷99 تماس حاصل فرمایند.
آخرین مهلت ارسـال اسـناد تا پایان وقت اداری روز  شـنبه مورخ 

1404/0۳/10 می باشد.

آگهی مناقصه 
شماره ۲۰۹/ع/۱۴۰۴

شـرکت شـیر پاسـتوریزه پـگاه آذربایجـان شـرقی در نظـر 
عمومـی  مناقصـه  طریـق  از  را  شـیرینگ  دسـتگاه  یـک  دارد 
دعـوت  شـرکت کنندگان  کلیـه  از  لـذا  نمایـد.  خریـداری 
می گـردد جهـت شـرکت در مناقصـه و کسـب اطلاعـات بیشـتر 
بـه آدرس www.tabriz.pegah.ir مراجعـه و یـا بـا شـماره 
تلفـن 041۳2611۳۳1 و 09۳6۳0۳5۷99 تمـاس حاصـل 

فرماینـد.
آخرین مهلت ارسـال اسـناد تا پایان وقت اداری روز  شـنبه مورخ 

1404/0۳/10 می باشد.

آگهی مناقصه 
شماره ۲۰۷/ع/۱۴۰۴

شـرکت شـیر پاسـتوریزه پـگاه آذربایجـان شـرقی در نظـر 
دارد یـک دسـتگاه پـر کـن ماسـت دبـه ای را از طریـق مناقصـه 
عمومـی خریـداری نمایـد. لـذا از کلیـه شـرکت کنندگان دعـوت 
می گـردد جهـت شـرکت در مناقصـه و کسـب اطلاعـات بیشـتر 
بـه آدرس www.tabriz.pegah.ir مراجعـه و یـا بـا شـماره 
تلفـن 041۳2611۳۳1 و 09۳98194۳۳۷ تمـاس حاصـل 

فرمایند.
آخرین مهلت ارسـال اسـناد تا پایان وقت اداری روز  شـنبه مورخ 

1404/0۳/10 می باشد.

آگهی مناقصه 
شماره ۲۰۳/ع/۱۴۰۴

شـرکت شـیر پاسـتوریزه پـگاه آذربایجـان شـرقی در نظـر 
عمومـی  مناقصـه  طریـق  از  را  تنـی   8 وت  ایـت  تانـک  دارد 
دعـوت  شـرکت کنندگان  کلیـه  از  لـذا  نمایـد.  خریـداری 
می گـردد جهـت شـرکت در مناقصـه و کسـب اطلاعـات بیشـتر 
بـه آدرس www.tabriz.pegah.ir مراجعـه و یـا بـا شـماره 
تلفـن 041۳2611۳۳1 و 09۳98194۳۳۷ تمـاس حاصـل 

فرماینـد.
آخرین مهلت ارسـال اسـناد تا پایان وقت اداری روز  شـنبه مورخ 

1404/0۳/10 می باشد.

آگهی مناقصه 
شماره ۲۰۴/ع/۱۴۰۴

شـرکت شـیر پاسـتوریزه پـگاه آذربایجـان شـرقی در نظـر 
مناقصـه  طریـق  از  را  دهانـه 28  کـن  پـر  دسـتگاه  یـک  دارد 
عمومـی خریـداری نمایـد. لـذا از کلیـه شـرکت کنندگان دعـوت 
می گـردد جهـت شـرکت در مناقصـه و کسـب اطلاعـات بیشـتر 
بـه آدرس www.tabriz.pegah.ir مراجعـه و یـا بـا شـماره 
تلفـن 041۳2611۳۳1 و 09۳98194۳۳۷ تمـاس حاصـل 

فرمایند.
آخرین مهلت ارسـال اسـناد تا پایان وقت اداری روز  شـنبه مورخ 

1404/0۳/10 می باشد.

آگهی مناقصه 
شماره ۲۰۵/ع/۱۴۰۴

شـرکت شـیر پاسـتوریزه پـگاه آذربایجـان شـرقی در نظـر 
دارد یـک دسـتگاه باکتـری فیـوژ 25 تنـی را از طریـق مناقصـه 
عمومـی خریـداری نمایـد. لـذا از کلیـه شـرکت کنندگان دعـوت 
می گـردد جهـت شـرکت در مناقصـه و کسـب اطلاعـات بیشـتر 
بـه آدرس www.tabriz.pegah.ir مراجعـه و یـا بـا شـماره 
تلفـن 041۳2611۳۳1 و 09۳98194۳۳۷ تمـاس حاصـل 

فرمایند.
آخرین مهلت ارسـال اسـناد تا پایان وقت اداری روز  شـنبه مورخ 

1404/0۳/10 می باشد.

آگهی مناقصه 
شماره ۲۰۸/ع/۱۴۰۴

شـرکت شـیر پاسـتوریزه پگاه آذربایجان شـرقی در نظر دارد 
یـک دسـتگاه پلیـت پاسـتوریزه 20 تنـی را از طریـق مناقصـه 
عمومـی خریـداری نمایـد. لـذا از کلیـه شـرکت کنندگان دعـوت 
می گـردد جهـت شـرکت در مناقصـه و کسـب اطلاعـات بیشـتر 
بـه آدرس www.tabriz.pegah.ir مراجعـه و یـا بـا شـماره 
تلفـن 041۳2611۳۳1 و 09۳6۳0۳5۷99 تمـاس حاصـل 

فرمایند.
آخرین مهلت ارسـال اسـناد تا پایان وقت اداری روز  شـنبه مورخ 

1404/0۳/10 می باشد.

آگهي عرضه سهام ترجیحی

م/الف 487شناسه آگهی 1927101

م 
دو

ت 
وب

ن

سازمان خصوصی سازی در نظر دارد به استناد مصوبه هیأت واگذاری و نیز آیین نامه نحوه واگذاری سهام ترجیحی، نسبت به واگذاری بخشی از سهام دولت در شرکت 
توسعه نیشکر و صنایع جانبی به واجدین شرایط و به شرح جدول زیر اقدام نمايد: 

قیمت هر سهم - ریالتعداد سهام ترجیحیسرمايه شرکت (ميلیون ريال)

۱۱،۴۳۱،۱۴۵۱۱۴،۳۱۱،۴۵۰۵۱،۱۵۰
برخی شرایط کلي واگذاري سهام ترجیحي:

مشمولين : مديران و کارکنان شاغل و مأمور بنگاه مورد واگذاري و بنگاه هاي سرمايه پذير و نيز بازنشستگان بنگاه مورد واگذاري با شرایط مقرر در آئین نامه نحوه واگذاری 
سهام ترجیحی موضوع جزء )8( بند )الف( ماده )40( قانون اصل 44 قانون اساسی

شرايط لازم: داشتن شرط حداقل يک سال سابقه کار و بيمه پردازي مشمولین 
سایر شــرایط و جزئیات نحوه واگذاری سهام ترجیحی از جمله مهلت ارســال درخواست علاوه بر این که از طریق پایگاه اينترنتي ســازمان خصوصي سازي به نشاني

 www.ipo.ir )در بخش  های: »آگهی  های عرضه )اصل 44(« و »سامانه ســهام ترجیحی«( به اطلاع خواهد رسید، طی نامه  ای از سوی سازمان خصوصی  سازی به 
شرکت مذکور نیز اعلام خواهد شد.

۰۲۱-۵۲۱۸۹۱۷۷
با یک تمـــاس مشترک شــــــوید

DONYA-E-EQTESAD.COM

صنــدوق بین المللی پــول)IMF( هزینــه پنهان 
تجارت کالا در داخل اتحادیه اروپا را معادل اعمال 
تعرفــه     ای 45 درصــدی تخمین زده اســت. برای 
خدمات، این رقم به 110 درصد می رســد؛ یعنی 
حتی بالاتر از تعرفه هایی که ترامپ تحت عنوان »روز آزادی« بر واردات از چین اعمال 
کرد که بسیاری آن را تقریبا معادل یک تحریم می دانستند. این موانع مستقیما به شکل 
مالیات یا عوارض ظاهر نمی شوند، بلکه  مثلا یک شرکت ساختمانی ممکن است متوجه 
شود که مواد یا نقشه     های ساختمانی     اش - با وجود تطابق با استانداردهای اتحادیه اروپا 
- بازهم باید بررسی     های ملی پرهزینه ای را پشت سر بگذارند، یا دانشگاهی خارجی که 
قصد دارد در کشور دیگری در اتحادیه اروپا پردیسی تاسیس کند، یا موسسه مراقبتی 
که می خواهد توسعه یابد، ممکن است با تأخیرهای طولانی در تایید صلاحیت کارکنان 

یا پیچیدگی های صدور مجوزهای محلی برای ساختمان ها روبه رو شود.
طبق گزارش صندوق بین المللی پول، از میانه دهه 90 میلادی، هزینه های تجاری 
برای واردات از خــارج اتحادیه اروپــا 16 درصد کاهش یافت، اما بــرای تجارت درون 
اتحادیه تنها 11 درصد کاهش داشته اســت. نتیجه آنکه حجــم واقعی تجارت میان 
کشــورهای عضو اتحادیه کمتر از نصف حجم تجارت میان ایالت     های آمریکاســت. 
از آنجا که رشــد در بازار داخلی سخت اســت، شرکت های اروپایی ناچارند نگاه خود 
را فراتر از مرزهای اتحادیه بیندازند. امروز، حجم تجــارت خدمات داخلی و خارجی 
اتحادیه اروپا تقریبا به یک اندازه اســت؛  در حالی که در یک بــازار واحد واقعی، باید 
تجارت داخلی بســیار بزرگ تر باشــد. در جهانی که مقیاس هر روز مهم تر می شود - 
خدماتی چون هوش مصنوعی، مالی و فناوری اطلاعات نیازمند مقیاس هستند - این 
تکه     تکه بودن بازار آسیب     زننده است. مشکل ساختاری      که این تکه     تکه     بودن را به     وجود 
آورده چیســت؟ واقعیت این اســت که بازار واحدی که فکر می کردیم داریم، در عمل 
بیشتر یک افسانه است. اصل »به     رسمیت شناختن متقابل« در عمل شکست خورده 
است. دستورالعمل های اتحادیه اروپا باعث همسان     سازی کامل قوانین ملی نشده     اند. 

کمیسیون اروپا نیز در اجرای درست بازار واحد وظیفه     اش را انجام نمی دهد.

شکست۩اصل۩۩به۩۩۩۩۩رسمیت۩شناختن۩متقابل ۩
وقتی در ســال 2019 به عنوان نماینده پارلمان دوباره به بروکســل برگشتم، فکر 
می کردم اصل به     رسمیت شناختن متقابل را می     فهمم. این اصل می گوید؛  هر کالایی که 
به     طور قانونی در یکی از کشورهای عضو اتحادیه قابل فروش است، باید بتواند در دیگر 
کشورهای عضو نیز آزادانه فروخته شود. این اصل، همان طور که هرکسی که با اتحادیه 

اروپا آشنا باشد می داند، بنیان بازار واحد اروپا را تشکیل می دهد.
پایه این اصل، پرونده مشــهور »کاســیس دی دیژون« در ســال 19۷9 بود. آلمان 
معتقد بود مشروبات الکلــی باید حداقــل 25 درصد الکل داشته باشــند، اما لیکور 
فرانســوی Cassis de Dijon تنها 15 تا 20 درصد الکل داشت. دادگاه حکم داد که 
آلمان نمی تواند واردات این محصول را صرفا به این دلیل که با مقررات داخلی آلمان 
هماهنگ نیست، محدود کند. به این ترتیب اصل به     رسمیت شناختن متقابل شکل 
گرفت که قرار بود به جریان آزاد کالاها کمک کند بدون آنکه کشورها وارد جنگ های 

تمام     نشدنی بر سر مقررات شوند.
البته این اصل هیچ گاه مطلق نبود. معاهدات اتحادیه اروپا )و حتی حکم دادگاه در 
پرونده Cassis( به کشورها اجازه می دادند که در مواردی خاص مثل بهداشت عمومی، 
امنیت یا حفاظت محیط زیست، کالاها را محدود کنند، اما این استثناها قرار بود استثنا 
باشند، نه قاعده. مشکل اینجاست که اجرای قانون در مواردی که کشوری به یکی از این 
استثناها استناد می کند، بسیار پرهزینه و پیچیده است. برای مثال، در سال 2004، 
دانمارک جلوی فروش 18 نوع غلات صبحانه و انرژی      بار شرکت Kellogg's از جمله 

Special K و Corn Flakes را گرفت، به این دلیل که آهن، کلســیم، اســید فولیک و 
ویتامین B6 اضافه     شده به آنها ممکن است برای کودکان یا زنان باردار »سمی« باشند. 
این محصولات در تمام کشورهای دیگر اتحادیه اروپا قانونی بودند و مصرف گسترده 
 Cadbury( »داشتند. اسپانیا و ایتالیا بیش از سه دهه با شکلات »کدبری دیری میلک
Dairy Milk( مبارزه کردند زیرا این شــکلات برچســب »جایگزین شــکلات« را روی 
بسته خود می     زد - برچسبی با  بار منفی، فقط به این دلیل که تا 5 درصد چربی گیاهی 
داشت؛ مقداری که طبق قوانین اتحادیه اروپا مجاز است و در همه کشورهای دیگر عضو 

به عنوان شکلات پذیرفته می شود.
شرکت بی     پی فرانسه)BP France( سوخت دیزل زیستی تولیدشده در روتردام را که 
از روغن های زائد تهیه شده بود، وارد می کرد، اما مقررات مالیاتی فرانسه ایجاب می کرد 
که از هر محموله سوخت، تست آزمایشگاهی کربن-14 در مرز گرفته شود،  درحالی که 
همین سوخت اگر در داخل فرانسه تصفیه شــده بود، مشمول این آزمایش نمی شد؛ 
این در حالی است که گواهینامه     های موردتایید اتحادیه اروپا درباره محتوای زیستی 

سوخت، از پیش موجود و باید کافی می     بودند.
هر محصولی که به مصرف کننده فرانسوی فروخته می شود، باید دارای نشان بازیافت 
ملی فرانسه موسوم به Triman و دســتورالعمل های خاص تفکیک زباله در فرانسه 
باشد. قوطی     های رنگ شرکت AkzoNobel کاملا با قوانین شیمیایی و ایمنی مواد 
 خوراکی اتحادیه اروپا تطابق دارند، اما همچنان باید نشان Triman فرانسه، علامت 
» Punto Verde «اســپانیا و کد مواد اولیه الفبایی ایتالیــا را همگی روی یک قوطی 
یک لیتری جا دهند. فضای روی قوطی آنقدر محدود است که شرکت مجبور شده برای 

فرانسه، اسپانیا و ایتالیا سه نوع انبار مجزا نگه دارد. 

وقتی۩قوانین۩مشترک،۩خود۩به۩مانع۩تبدیل۩می۩شوند ۩
حتی اگر اصل  به     رســمیت شــناختن متقابل کار نکند، انتظار این است که موانع 
غیرتعرفه     ای پس از تصویب قانون سراسری اروپایی برای آن موضوع از بین بروند، چون 
چنین قوانینی به     طور نظری استانداردهای مشترک ایجاد می کنند. این دقیقا همان 
نیتی است که قانون گذاران پارلمان اروپا دارند؛ مثلا قانون مربوط به هوش مصنوعی 
)AI Act( در بند اول خود می گوید: »هدف این مقررات، بهبود عملکرد بازار داخلی است 
از طریق ایجاد چارچوب حقوقی یکنواخت، به ویژه برای توسعه، عرضه، بهره     برداری و 
استفاده از ســامانه     های هوش مصنوعی... این مقررات تضمین می کند که کالاها و 
خدمات مبتنی بر هوش مصنوعی بتوانند آزادانه و بدون مــرز در سراسر اروپا جابه جا 

شوند، مگر اینکه محدودیت هایی به     صراحت در همین مقررات آمده باشد.«
اما در واقعیت، این فرض هم غلط اســت. دو مشکل اساســی وجود دارد؛ نخست 
قوانین اتحادیه اروپا معمولا جایگزین قوانین ملی نمی شــوند، بلکه روی آنها افزوده 
می شوند. دوم کشورهای عضو هنگام اجرای دســتورالعمل های اتحادیه اروپا اغلب 
»روکش طلایی« می کنند؛ یعنی الزامات بیشــتری از آنچه در قوانیــن اروپایی آمده، 
تحمیل می کنند. نتیجه این است که حتی زمانی که اتحادیه قوانین هماهنگ     کننده 
تصویب می کند، عملا بازار واقعا واحد ایجاد نمی شود. قوانین جدید به     جای جایگزینی 
مقررات قدیمی ملی، لایه     های تازه     ای از مقررات را اضافه می کنند؛ مثلا یک تولیدکننده 
اسباب     بازی باید هم به دستورالعمل ایمنی اسباب     بازی اتحادیه اروپا پایبند باشد و هم 

به قوانین قدیمی کشورها درباره مواد خاص توجه کند.

شواهد۩آماری۩از۩افزایش۩تفرق۩ ۩
اگرچه اندازه     گیری تفاوت در قوانین، کار دشواری است، اما برخی مطالعات چنین 
داده هایی ارائه داده انــد. در یک مقاله معتبر در حوزه مالی، کریستیانســن، هیل و 
لایوز)2016( بررســی کردند که اصلاحات نظارتی در بازار سرمایه اتحادیه اروپا چه 

تاثیری داشته     اند. آنها می     نویسند: »ما اثرات اصلاحات قوانین بازار سرمایه در اتحادیه 
اروپا را که با هدف کاهش سوء     استفاده     های بازار و افزایش شفافیت طراحی شده بود، 
بررســی کردیم. یافته     ها نشان می دهند که کشــورهایی که قبلا قوانین ضعیف     تری 
داشتند، با این اصلاحات به سطح کشورهای قوی     تر نرسیدند، بلکه تفاوت     ها بیشتر 
هم شــد.« به     عبارت دیگر، قوانیــن تازه اغلب فقــط لایه     هایی تازه بر پیکــره مقررات 
اضافه می کنند. به عنوان نمونه، مکانیزم نظارت واحد بانکی بر بانک ها نظارت دارد، 
اما بانک های مرکزی ملی نیز هنوز قوانین خود دربــاره سرمایه و نقدینگی را بر همه 
بانک هایی که در قلمروشــان فعالیت می کنند اعمال می کنند؛ مثلا اگر یک بانک 
فرانسوی بخواهد در بلژیک فعالیت کند، باید مقررات فرانسه، بلژیک و اتحادیه اروپا 
را هم     زمان رعایت کند. این موجب ازبین رفتن صرفه     های ناشی از مقیاس در فعالیت 

فرامرزی شده و یکی از دلایل اصلی ملی     ماندن سیستم های بانکی اروپاست.
نمونه بارز دیگر، مقررات عمومی حفاظت از داده ها)GDPR( اســت. با اینکه یک 
قانون اروپایی واحد است، در عمل نهادهای نظارتی در سطح اتحادیه، ملی و منطقه ای 
متفاوت آن را تفسیر و اجرا می کنند. در ژانویه 2022، نهاد حفاظت از داده ها در اتریش 
اســتفاده وب ســایت NetDoktor از Google Analytics را ناقض GDPR دانست 
و دســتور داد یا این ابزار را حذف کنند یا با جریمه مواجه شوند. چند هفته بعد، نهاد 
مشابه در فرانسه)CNIL( علیه سه وب ســایت دیگر همین تصمیم را گرفت. در ژوئن 
2022، ایتالیا نیز همین ممنوعیت را علیه شرکــت Caffeina Media اعمال کرد و 
تهدید کرد که اگر طی 90 روز تغییر نکند، جریان داده هایش به آمریکا را قطع خواهد 
کرد. اکنون یک ناشر رســانه ای که در چند کشور اروپایی فعالیت می کند، باید برای 
اتریش، فرانسه و ایتالیا تنظیمات تحلیلی جداگانه داشته باشد، درحالی که همان ابزار 
ممکن است در دیگر کشورها همچنان قانونی باشد. در اروپا حدود 90 قانون مختص 
فناوری و بیش از 2۷0 نهاد تنظیم     گر در شبکه     های دیجیتال فعال هستند، پس بازار 

واحد اروپا کجاست؟

۩محدودیت۩های۩دردناک۩شغلی ۩
شاید ناامیدکننده     ترین نمونه، محدودیت در جابه جایی حرفه     ای     ها باشد که هنوز 
بعد از سال ها باقی مانده است. با وجود دستورالعمل های اتحادیه اروپا برای تسهیل 
حرکت آزاد متخصصان، یک شرکت مهندسی مســتقر در پرتغال که پروژه ای را در 
آلمان برده، ممکن است با این مشکل مواجه شود که مقامات آلمانی از مهندسانش 
بخواهند فرآیند بررســی معادل     ســازی مدارک را طی کنند؛ با اینکه مدارک     شــان 
تحت چارچوب های رسمی اتحادیه اروپا به رسمیت شناخته شده اند. برای شرکت های 
کوچک یا افراد حرفه     ای مســتقل، این موانع می توانند غیرقابل     تحمل باشند؛ مثلا 
انجمن های معماران یا حتی مربیان اسکی در سراسر اروپا بارها اعلام کرده اند که 

اعضای آنها با وجود داشتن مدارک معتبر اروپایی و سال ها تجربه کاری اثبات کننده، 
مجبورند برای جبران تفاوت     های فرضی در آموزش، با الزامات مختلف ناحیه     ای حتی 
در یک کشور روبه رو شوند. قرار بود مشکلات بازار واحد اروپا توسط کمیسیون اروپا 
حل شــود؛  چون طبق ماده 1۷)1( از »معاهده اتحادیه اروپا«، این نهاد به     صراحت 
مسوول »اطمینان از اجرای معاهدات« است، اما کمیسیون به     تدریج از نقش نظارتی 
خود عقب نشینی کرده است. تا دسامبر 2024، تنها 658 پرونده تخلف از قوانین 
بازار واحد در حال پیگیری بود؛ 6 درصد کمتر از یک سال پیش و 21 درصد کمتر از 
سال 2020. در دوازده ماه گذشته، کمیسیون فقط 1۷۳ پرونده جدید گشوده است 
؛ تنها یک     چهارم حجمی که 10 سال پیش بررســی می کرد. گزارش سالانه اجرای 
قوانین در 202۳ نشان می دهد؛ در همه حوزه های سیاستگذاری، فقط 529 رویه 
تخلف جدید آغاز شده اند ، در مقایســه با 1,۳4۷ پرونده در ســال 201۳. تحلیل 
روزنامه فایننشــال تایمز نشان داد که اقدامات رســمی کمیسیون علیه کشورهای 
عضو برای نقض قوانین اتحادیه در سه سال نخست کمیسیون فون درلاین 80 درصد 
کاهش یافته است. علت این کاهش نظارت ها این نیست که کشورهای عضو ناگهان 
بیشتر به قوانین پایبند شــده اند. طبق آمار تابلوی امتیاز بازار واحد، زمان متوسط 
رسیدگی به پرونده     ها اکنون 45.8ماه است؛ یعنی ۳1 درصد بیشتر از سال 2019. 
همچنین کشــورها اکنون به     طور متوســط 61.۳مــاه طول می دهند تــا به احکام 
دادگاه اروپا عمل کنند که دو برابر بیشتر از پنج سال پیش است. نمایندگان صنایع 
بســته     بندی به فایننشــال تایمز گفته     اند؛ کمیســیون اروپا »با نادیده گرفتن نقش 
خود به عنوان نگهبان معاهده، صنعت را ناچار کرده تا اصــول بازار واحد را از طریق 
دادگاه     های ملی پیگیری کند.« در واقع، نقش کمیســیون به     طور پارادوکســیکال 
تغییر کرده است، در حالی که این نهاد وارد حوزه های جدیدی مانند مسکن، دفاع و 
ژئوپلیتیک شده  )کمیسیون اول فون درلاین خود را »کمیسیون ژئوپلیتیک« معرفی 
می کرد(  از وظیفه اصلی خود یعنی اجرای بازار واحد عقب نشینی کرده است. این دو 
روند به هم مرتبطند: اجرای جدی قوانین بازار واحد ناگزیر باعث تقابل با دولت های 
ملی می شود   و این رویارویی     ها کار را برای توسعه نفوذ سیاسی و ژئوپلیتیک کمیسیون 
سخت تر می کند. برای کسب وکارهای کوچک، به چالش کشیدن تصمیمات مقامات 
ملی به معنای ورود به نبردهای حقوقی پرهزینه با نتایج نامعلوم است. بسیاری از آنها 

ترجیح می دهند بی     خیال شوند تا اینکه بجنگند.
پرونده Kellogg's به     خوبی این مشکل را نشان می دهد. حتی یک شرکت چندملیتی 
با منابع حقوقی قابل توجه سال ها برای مقابله با محدودیت های دانمارک تلاش کرد. 
حال تصور کنید یک شرکت کوچک غذایی تازه     کار چگونه می تواند وارد بازار جدیدی 
در اتحادیه اروپا شــود و با چنین موانعی مقابله کند، در حالی که کمیسیون در حال 
ورود به حوزه های جدید اســت، دارد ماموریت اصلی خود - یعنی بازار واحد - را عملا 
بی     دفاع می گذارد. دو گزارش مشهور دراگی و لتا هشدار داده اند که بازار واحد واقعی 
می تواند صدها میلیارد یورو به اقتصاد اروپا اضافه کند، اما آنچه داریم، تکه     تکه     ای از 
2۷ بازار نیمه     متصل است که موانع جدی در آنها باقی مانده است. بدون نظارت موثر و 
فعالانه، هزینه ها برای کسب وکارها افزایش می     یابد، مصرف کنندگان با انتخاب     های 
کمتر و قیمت های بالاتر روبه رو می شوند و رقابت پذیری کلی اروپا آسیب می بیند.تنها 
راه     حل روشن است: کمیسیون باید نقش خود به عنوان نگهبان معاهده را بازیابد؛ حتی 
اگر این به معنای تقابل سخت با دولت های ملی باشــد. برای این کار، باید به وظیفه 
مرکزی و اصلی خود متعهد شود - تنها وظیفه     ای که هیچ نهاد دیگری اجازه انجام آن را 
ندارد - و از وسوسه ورود به همه حوزه     ها دست بکشد. ما همچنین باید از رویکرد فعلی 
همسان     سازی قوانین فاصله بگیریم و به اصل »به     رسمیت شناختن متقابل« برگردیم. 
هدف نباید این باشد که همه کشورها قوانین یکسانی داشته باشند، بلکه باید این باشد 

که شهروندان و شرکت ها بتوانند آزادانه در سراسر مرزهای اروپا تجارت کنند.

تعرفه۩های۩ترامپ۩در۩مقابل۩موانع۩داخلی۩قاره۩سبز۩ناچیز۩به۩نظر۩می۩رسند
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